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VecauNe GMS GROUP NETHERLANDS IN ZEE MET

CHEQUEPLAZA.NL VOOR MEER TRAFFIC IN SPORT-
Bekijk deze editie EN OUTDOORWINKELS

04-10-2013 - Zojuist is GMS Group Netherlands een
samenwerking aangegaan met Chequeplaza.nl. Door via het
platform waardecheques aan te bieden, kunnen retailers
consumenten naar hun winkel trekken, weten de partners

Consument weer terug in de winkel

Check. Bied 2n Shop' is de kern van de formule achter
Chequeplaza.nl Via het online warenhuis worden dagelijks
waardechegues geveild Volgens de bedenksrs e2n uniek nieuw
concept dat de consument weer terugbrengt in de winks!. Voor
inkooperganisatie GMS Group, actief in schoenen-, sport- en
outdoerbranches, voldosnde reden een samenwerking 3an te gaan
met Chegueplaza nl. Het platform speelt in op het feit dat
Nederlanders zeer kortingsgeveelig 2ijn en actief zijn op veling- en
aanbiedingssites. Door .4aarde«.heque= van verschilende winkels
ter veiling 2an t= bieden stimuleert Chequeplaza.nl consumenten
Downloads naar de fysieke winkel te gaan.

Abonneer online

"Klant koopt gegarandeerd een product”

Marcel Stigter van Chequaplaza.nl: "Winkelers hoor je vask over
minder omzat of gemiste kansen, waarki] ze messtal zelf een
passieve houding hebben en afivachten wat de rest gaat dosn. Wij
hebben de id ala mix voor ze ontwikkeld om simpel deel t2 nemen.
De consument komt in de winkel koopt met een Chequeplaza
Poll waardechaque in de hand gegarandeerd een product, waardoor
leveranciers op hun beurt ook weer goederen kunnen aanvullen. Dis
kemng'eact.e xs ;oe: voor de hele distributiekelom. Ook boort
Chequeplaza.nl e=n geheel nieuwe doelgroep 3an die normaal d
winke! niet te’oakt maar dat dankzij ons platform wel doet.”
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Voorwaarden die de retailer zelf bepaalt

"Samenwerken 2n mastwerk zijn onze sleutelwoorden. Daarop is
het principe van deslname gebaseserd”, vult mede-sigenaar Jos van
Gerwen 3an. Wi bisden ret_|l-r= een platform om cheques met
verschillende waardes aan te bieden. Daarki 2)in voorwaarden die
de retailer z2if bepasht mogelik in verschilende vormen. Dat bepaak
de retailer ook zelf! Maandelijks wordt de o ngst van de geveilde
cheques overgemaakt 3an de retailer. Cok ontzorgen we de retailer
omdat hij nkel de consumeant hoeft te verwekomen. De rest van de
marketing dozn wij!”
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